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O negocio é ter garra

A década de 2003 a 2012 foi chamada de
década de ouro do varejo. Os agentes da
cadeia calcadista — lojistas, representantes,
fabricas, transportadoras, etc. — fizeram
bons negdcios e conquistaram resultados
expressivos de rentabilidade para suas
empresas. Agora vivemos um periodo em
gue o esforco para a obtencdo de espaco no mercado tem que
redobrar.

Em momentos assim, é preciso ter um nivel de empenho extra,
trabalhar duro, com destemor e muito empenho de todos que
fazem parte da equipe da empresa. E preciso ter garra.

Em meio a esta situacdo que vem exigindo a mobilizacdo de
todos fomos informados que nossa associada Almeida Israel
Representacdes, liderada pelo empresario Edvaldo Israel,
recebeu a maior votacdo entre os lojistas de calcados da Bahia
pela marca Usaflex, na apuragdo do Troféu Garra de Ouro 2014.

E para desfazer o dito popular de que “Um raio ndo cai duas
vezes no mesmo lugar”, faturou também o Garra de Ouro deste
ano na escolha dos lojistas de Sergipe pela marca Pegada.

O Troféu Garra de Ouro é uma importante premiacdo
organizada através da parceria entre o Jornal
Exclusivo/Revista Langamentos e a Francal Feiras e esta na sua
352 edicdo. A responsavel pelas entrevistas e pelo processo
de apuracao foi a Universidade Feevale, por intermédio de
seu Centro de Pesquisas e Planejamento.

A entrega dos troféus aconteceu no dia 16 de julho de 2014,
as 20:30 h, no Auditério Elis Regina, no Parque Anhembi,
durante a FRANCAL, sendo que apds a solenidade foi servido
um coquetel. Varios companheiros da ABERC compareceram
para prestigiar o homenageado e sua equipe.

Edvaldo Israel falou ao jornal ABERC News expressando sua
convicg¢ao de que o caminho para o éxito nos negdcios
depende em grande medida do arrojo e da determinagdo com
gue a empresa atua. Agradeceu n3o so aos colaboradores da
Almeida Israel Representacdes, mas também a ABERC e ao
guadro de associados pelo apoio e cooperagdo constantes e
dedicou os prémios a todos os destemidos profissionais que
atuam na Representacdo Comercial da Bahia e Sergipe.
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A saida é ser criativo J& o cartdo Submarino/Mastercard oferece descontos exclusivos e

O mercado de calcados em especial e o varejo em geral vive um momento ~ aumenta o limite em trés vezes nas compras feitas pelo site.
de muita disputa por espago. Fatores como a redugdo da capacidade de

compra dos clientes e aumento da quantidade de marcas e lojas ofertando Peca jaseu Cartao Submarino Mastercard®,
produtos fazem com que a conquista de resultados fique mais dificil. Mas, eleito o melhor Cartéo do Varejo'!

qual a melhor saida para os agentes da cadeia calgadista — lojistas, Suas compras no Submarinoficam ainda melhores com o Cartéo Submarino
distribuidores, representantes, fabricas e transportadoras — diante de

cendrios como o que temos agora? submari,}g

Felizmente, muitas sdo as respostas que uma empresa que atua no ramo
calgadista pode dar para avangar mesmo tendo que enfrentar este grande
desafio. Promover ofertas de preco, ampliar condigbes de pagamento,
aumentar a carteira de clientes, diversificar as marcas ofertadas sdo
alternativas em uso, porém o nivel de agregacdo de valor para este
processo proveniente de cada uma delas parece ndo atender as
expectativas da maioria. Uma opgdo adotada por algumas lojas como a Paquetd é dar descontos
Observando as estratégias dos grandes players do varejo vemos que d€ certo valor nas compras realizadas apds o cadastramento no site da

ninguém esta paralisado diante da situagdo. A Netshoes da o mesmo valor €mpresa.
pago numa compra na préxima vez que o cliente concretizar uma nova

aquisicao. Ganhe agora
R$ 20 de desconto

e receba nossas ofertas por email.

525k 3105) 0509 ’
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Distribui¢do para mais de 1.000 lojas, representantes e fabricas.

Curtas

Varejo calgadista em franco crescimento

http://exclusivo.com.br/noticias/lojista/varejo-calcadista-
em-franco-crescimento

Russos abrem as portas para os calgados brasileiros
http://www2.apexbrasil.com.br/
exportar-produtos-brasileiros/
noticias/russos-abrem-as-portas
-para-os-calcados-brasileiros-

Projeto traz gigante do varejo francés para conhecer
calgados brasileiros

http://www.abicalcados.com.br

Moda com a cara do Brasil

Editorial de moda do Fashion Bloggers conta
um pouco da identidade nacional através de
imagens produzidas na serra gaucha

-

http://www.brazilianfootwear.com.br 27 4=
/noticia/exibe/393797

Lucra mais quem trata bem o consumidor

http://exclusivo.com.br/noticias/lojista/lucra-mais-quem-
trata-bem-o-consumidor

ABERC - Associacdao Baiana das Empresas de Representagao de Calgados e Afins

Uma das campanhas das lojas Renner é anunciar no site e em outras midias

m 0 produto

Ofertas

ofertas a precos bem reduzidos.

Casacos e Jaquetas  Blusas e camisetas

((GRANDES e

0 FE RTAS | Blusoes Calgas
' =

Cada agente da cadeia do varejo faz suas apostas buscando usar ao maximo a criatividade
para surpreender positivamente o cliente. Atitude criativa é o ponto comum entre todas essas
empresas.

E o representante de calgados, de que modo pode proceder para participar dessa onda
criativa e alcancar resultados mais atraentes na sua atividade? Como fazer para extrair o
maximo de resultado da BAHIACAL de janeiro/2015?

O jornal ABERC News perguntou a alguns expositores da BAHIACAL sobre atitudes criativas
que adotaram no evento e outras que vao usar para continuar vendendo logo apds a Feira. As
respostas surpreenderam. Se havia alguém pensando que o associado da ABERC estava
retraido ou paralisado pela situagao de mercado, errou completamente.

Os expositores fizeram uso de uma porgdo de surpresas boas para os lojistas visitantes. Houve
os que deram almoco gratuito aos primeiros lojistas que visitarem o stand pela manha.

Houve ainda instalacdo de vitrines promocionais, sorteio de caixas de produtos, uso de
promotoras, operagdes de calce, exposicao de marca na palestra com o especialista de varejo
Alberto Serrentino.

Na préxima edicdo da BAHIACAL cada associado e suas representadas podem criar
alternativas de participagao diferenciadas ou discutir com a Assessoria da ABERC as melhores
op¢oes ao alcance de sua empresa.

Atitude criativa é a tonica do segundo semestre e da préxima BAHIACAL.

Anuncios e noticias: (71) 3354-4747 www.abercbahia.org.br
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